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Выстраивает процесс общения с использованием инструментов 

влияния, продвигающих клиента к цели

Проводит карьерную консультацию в соответствии со структурой 

сессии

Проводит оценку компетенций и личностно-деловых качеств 

клиента

Умеет «продать» идею, влияет на восприятие, дает клиенту 

информацию, решая проблемы 

Формирует экспертное мнение о ситуации, готов убеждать в своей 

точке зрения и аргументированно доносить информацию 

В стрессовой ситуации проявляет выдержку, не срывается, 

проявляет уважительное отношение к собеседнику

Умеет структурировать данные из разных источников, составляет 

объемный портрет клиента и его запроса

Владеет техникой создания «продающего» резюме

Владеет технологиями проведения и подготовки к интервью 




